L'ultimo viaggio
d1 un mercante

Viveva una volta nella bella e popolosa cittd di Baghdad un onesto mercante.

Era uno dei mille, diecimila mercanti che rendevano florida, movimentata e
ricca quella zona del califfato arabo, grazie alla loro instancabile attivita, allo
spirito di iniziativa e alla forza d’animo con cui affrontavano difficilissimi iti-
nerari e avventurosi viaggi.

Anche il nostro mercante aveva girato moltissimo. Gli spettava un primato,
fra tutti i mercanti della citta: quello di aver trasportato, venduto e scambiato
merce di tutti i tipi.

Non c’era genere di merce che egli avesse trascurato nei suoi traffici e di
conseguenza non c’era tipo di cliente di cui egli non conoscesse le esigenze e le
caratteristiche. Era insomma un mercante espertissimo.

Si era arricchito e si era fatto costruire una bella casa con un giardino non
grande, ma molto accogliente e riposante.

La moglie gli diceva:

— Finalmente siamo ricchi abbastanza. Da quando tu chiedesti la mia mano
a mio padre — che Allah ’abbia in gloria — e mio padre te la concesse, io ho
passato la vita ad aspettarti. Ma aspettare solamente sarebbe nulla: un po’ di
noia e basta. No: io ti ho sempre aspettato nel timore e nella preoccupazione
per la tua salvezza.

Quando sapevo che avresti dovuto attraversare zone infestate dai briganti,
tremavo al solo pensarlo e pregavo Allah di tenerli lontani da te.

Quando sapevo che avresti attraversato il deserto dell’Arabia, immaginavo le
tempeste di sabbia soffocante e ’arsura che brucia le labbra e le viscere sotto
il terribile sole e soffrivo intensamente, pensandoti in quelle condizioni.

Quando giungeva notizia che il Tigri o I’Eufrate erano straripati rovinosa-
mente, e io ti sapevo in viaggio lungo le rive di quei fiumi, ’angustia del
pericolo mortale che incombeva su di te non mi faceva dormire.

Percid ora ti prego, marito caro, di riflettere. Abbiamo tanto che ci pud
assicurare una vecchiaia dignitosa e tranquilla; se dovessimo averne bisogno,
potremo pagarci cure e assistenza senza lesinare. Non partire pit. Rinuncia ai
viaggi con le mercanzie. Godiamoci in pace la nostra casa e il nostro giardino.
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Il mercante riconosceva che la mo-
glie aveva ragione.

D’altra parte le voleva anche molto
bene. Non era di quegli uomini che
hanno sposato una donna, scegliendola
liberamente, e dopo poco la trovano
noiosa, petulante e bisbetica e cercano
un lavoro o una professione che li ten-
ga piu tempo possibile lontano dalla
loro casa.

Ma grandissima era in lui la passione
per il suo lavoro. Aveva, come abbiamo
detto, il primato della varietd delle
merci vendute; desiderava perd conqui-
starne un altro.

Si diceva in Baghdad che vi era una
zona del califfato, dove nessun mercan-
te era mai riuscito a fare buoni affari.

Sparsasi questa voce, naturalmente
pill nessuno si era recato da quelle par-
ti, che erano diventate una zona « mor-
ta » per i commerci. Ora il nostro mer-
cante si era messo in testa di sfatare la
leggenda, cioé di recarsi in quel posto
e di farvi affari molto redditizi.

Si prepard accuratamente. Si mise a
cercare vecchie mappe e resoconti di
viaggi, documenti di vendite e baratti:
voleva raccogliere dati sui prodotti di
quel luogo e sulla difficolta per gli abi-
tanti a rifornirsi di quelli necessari e
mancanti sul posto.

In seguito alla sua indagine appro-
fondita, si convinse che quegli abitanti
dovevano avere bisogno di legno di
sandalo.

Due erano le ragioni principali di
questa supposizione: la prima, che il
legno di sandalo lassti (era un luogo
di montagna) non cresceva: 1’alberello
del sandalo infatti si trova in India e
in Malesia, cioé lontanissimo; la secon-
da era che nei mesi in cui le greggi non




vanno al pascolo, quella popolazione,
avendo molto tempo libero, lo utiliz-
zava lavorando e intagliando cofanetti
di legno di sandalo: cofanetti molto
apprezzati, perché profumano intensa-
mente e gradevolmente gli oggetti che
vi sono contenuti, come fazzoletti,
guanti, nastri.

Il mercante comprd quindi da altri
mercanti che provenivano dall’India,
del legno di sandalo e parti, fidando
nella sua provata abilita.

Prima di partire naturalmente pro-
mise alla moglie che quello sarebbe
stato sicuramente ’ultimo viaggio, co-
me lei desiderava.

Cammind a lungo. Dopo alcuni gior-
ni arrivd nei pressi della localita pre-
scelta.

Prima di entrare nell’abitato, fece
una breve sosta per prendere fiato. Gli
si avvicind una donna dall’aria simpa-
tica e dall’atteggiamento materno.

Era grassoccia, non piu giovane, gio-
viale.

— Chi sei?

Sono un mercante straniero.

— Questo I’avevo capito. Te I’ho
chiesto per attaccare discorso. Volevo
darti un avvertimento.

— Quale avvertimento?

— Se sei un mercante, vorrai ven-
dere: ma stai bene attento. Non si fan-
no buoni affari in questo paese! Nes-
suno ci & mai riuscito.

— L’ho gia sentito dire, zietta. Ma
io la so lunga in fatto di commercio.

— Potrebbe darsi che la sapessero
pitt lunga gli abitanti di quassti. In
quanto a scaltrezza, non sono secondi
a nessuno.

Non ti devi assolutamente fidare di
loro.
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